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COMPETENCIA IMPERFECTA Y DISCRIMINACION DE PRECIOS
EN LOS MERCADOS DE EXPORTACION.
EL CASO DEL SECTOR DE PAVIMENTOS CERAMICOS

Jacint Balaguer

RESUMEN

Este trabajo es una aplicacién de la nueva literatura de la organizacién industrial al
problema de la fijacion de precios de exportacién por una empresa que opera en mercados
segmentados. Un andlisis de datos de panel para los principales productos y mercados del
sector de pavimentos cerdmicos durante el perfodo 1988:3 a 1992:4, aporta evidencia
consistente con ajustes de precios ante las modificaciones de tipo de cambio en algtin destino
concreto, lo que revela la existencia para estos mercados de markups variables, aunque no
se detecta la presencia sistemdtica de discriminacién de precios ex-ante entre todos los paises

considerados.

PALABRAS CLAVE: Tipos de cambio, médrgenes de beneficio, costes marginales

ABSTRACT

In this paper recent literature on industrial organization is applied to the problem of
fixing export prices in a firm which operates in segmented markets. A panel data analysis
carried out for the main ceramic pavement products and markets over the period 1988:3-
1992:4, shows consistent evidence of price adjustments when exchange rates are modified
in a given market. This reveals the existence of variable markups in these markets, even
though a systematic presence of price discrimination among all considered countries is not
detected.

KEY WORDS: Exchange rates, profit margins, marginal costs.






1. INTRODUCCION.

Prdcticamente hasta la segunda mitad de la pasada década los estudiosos de la
economia internacional no aprovecharon los elementos que les brindaba la teorfa de la
organizacién industrial para explicar el grado en que los exportadores alteraban los precios
en su propia moneda ante las variaciones del tipo de cambio. Sin embargo, hoy dfa resulta
bastante comin encontrar economistas que basen sus andlisis en modelos de competencia
imperfecta para explicar este tipo de fendmenos, quedando atrds los enfoques monetarios de
precios flexibles o incluso las aproximaciones Keynesianas, inapropiados ambos para definir
el comportamiento de las modernas industrias exportadoras.

Este trabajo basado en un modelo multimercado de competencia imperfecta analiza,
desde una perspectiva de equilibrio parcial, la relacién existente entre los precios, los
mdrgenes de beneficio y las variaciones de los tipos de cambio para empresas exportadoras
que operan en mercados de distinta naturaleza. Esta relacion, concretada en la respuesta
Gptima de los precios ante las modificaciones de los tipos de cambio, depende de factores que
actdan a través de dos canales diferenciados: el impacto que dichas variaciones en los tipos
de cambio tiene sobre el coste marginal de los exportadores y sobre sus mdrgenes de
beneficios. Este ultimo, referido al ajuste especifico de los markups para cada mercado de
destino en respuesta a las alteraciones en los tipos de cambio, ha sido bautizado por Krugman
(1987) como pricing to market (PTM), cuyo proceso viene determinado por las condiciones
competitivas del pafs importador. De este modo, PTM es el resultado de lo que podriamos
denominar una politica activa de discriminacién de precios a través de los diferentes
mercados internacionales y cuya préctica ofrece alguna evidencia de la estructura de cada uno
de ellos.!

En ltima instancia, la idea fundamental que subyace a la discriminacidn internacional
de precios es naturalmente las distintas formas de la demanda percibida en varios mercados,
de manera que se fijaran precios mds altos en aquellos en los que les corresponde una menor
elasticidad asociada y, aditivamente, actuando la mayor posibilidad de segmentacién por
medio de trabas al arbitraje de bienes, el poder de mercado o las barreras al libre comercio
como medios facilitadores de la politica de discriminacién de precios.

' El PTM es incompatible con un modelo de comercio que admita competencia perfecta y carezca de
fricciones. De esta manera, la segmentacién de mercados es una condicién necesaria para poder hablar
de discriminacién de precios en general y PTM en particular.
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En el plano empirico, llevaremos a cabo un andlisis de los mercados de exportacién
de los principales productos del sector de pavimentos cerdmicos durante el perfodo 1988:3
a 1992:4. Aunque posiblemente no sea necesario exponer la importancia del pragmatismo en
este campo debido a la notable falta de estudios aplicados,? el planteamiento inicial de la
parte empirica requiere, al menos, algin comentario sobre la trascendencia del periodo
considerado y sobre la justificacién de la eleccion de la industria en cuestidn.

En primer lugar, el perfodo enmarca la apreciacién real de la peseta hasta el
truncamiento sufrido en los dos ultimos trimestres de 1992 (caracterizados por sendas
devaluaciones consecutivas). De este modo, las fuertes variaciones del tipo de cambio durante
la etapa contemplada nos permitirdn identificar la estructura de mercado y las magnitudes de
ajuste de las variables relevantes con mayor precision. Por otra parte, el inicio de la etapa
a estudiar se corresponde précticamente con la entrada en vigor el 1 de enero de 1988 del
Arancel Integrado Comunitario (TARIC) en el Estado Espaiol. Este incorpora al sistema una
nueva metodologia de clasificacién para registrar el flujo de mercancias, con lo que la
posibilidad de incorporacién de datos de comercio anteriores a 1988 podria generar
problemas de comparabilidad dificiles de resolver satisfactoriamente.

En segundo lugar, la concurrencia de una serie de caracteristicas exportadoras del
sector cerdmico espafiol despiertan el interés y aconsejan tratarlo como objeto de estudio en
una aproximacion a la discriminacién internacional de precios. Asf pues, los altos niveles de
volumen total de comercio con destino a los mercados internacionales, nos proporcionara
regularidad de contratos en los mercados de destino mds importantes.* Ademds, las
correspondientes exportaciones representan un elevado volumen relativo en la produccién
total del sector y van tomando importancia a lo largo del periodo considerado. Este hecho
es relevante, ya que la salida a los mercados extranjeros es la dnica via capaz de minorar los
efectos que sobre el sector tienen los fuertes descensos de la demanda interna de pavimentos
ceramicos en momentos en los que se aprecia una pronunciada desaceleracion de la

construccion. El alcance del argumento es todavia mayor si tomamos en consideracion que

2 Krugman(1987) resulta conciso cuando después de exponer los fundamentos tedricos del PTM,
escribe literalmente: "What is needed at this point is not so much more theory as more data. Clearly the
next step will have to be focus on particular industries, where it is possible both to construct better series
on pricing and to use institutional knowledge about the particulars of industries to inform the assumtions
of our models. "

3 Como ejemplo, cabe destacar que la partida "Baldosas y lozas, de cerdmica para pavimentacién o
revestimiento, barnizadas o esmaltadas" (Cddigo TARIC:69.08), se encuentra entre las nueve primeras del
ranking espafiol para 1992. (Fuente: base de datos de ICEX).
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los elevados costes fijos y la tecnologfa empleada obligan a operar a plena capacidad
productiva, independientemente de cual sea la demanda total y, por supuesto, sin la
posibilidad de que estos activos productivos, que son muy especializados, se puedan
aprovechar para la fabricacidn de otro tipo de producto actuando como barreras de salida del
sector.*

En la siguiente seccién mostraremos brevemente los puntos de referencia empiricos,
estableceremos un modelo simple de monopolista discriminador sobre el que basar nuestro
propio andlisis y, en aras a ilustrar y resaltar la importancia de las caracteristicas que
encierra la funcién de demanda, expondremos también una versién del modelo de Spence
(1976) y Dixit y Stiglitz (1977). En la seccién III especificaremos el modelo econométrico
de datos de panel y estableceremos determinadas implicaciones sobre los pardmetros que nos
permitirdn distinguir entre tres tipos de mercados. En el apartado IV mostraremos
detalladamente el problema que potencialmente pueden generar los datos y sus implicaciones
sobre los resultados, y presentaremos las estimaciones de los costes marginales de los
exportadores espafioles, asf como de otros pardmetros que dan soporte a la discriminacion
de precios de la cerdmica entre los pafses de destino. Y por ultimo, en la seccion V
concluiremos el trabajo.

II. UN MARCO PARA EL ANALISIS.

Un posible punto de partida basado en un andlisis tradicional, supone que la
informacién es perfecta y no existen costes de recolocacién de una serie de productos
idénticos, por lo que el arbitraje de bienes conducirfa a la igualacién de los precios en los
distintos submercados de destino, o lo que es lo mismo, a la ausencia de discriminacién. En
cualquier caso, esta proposicién no es realista para nuestro propdsito por lo que serfa
conveniente modificar este planteamiento sin fricciones mediante la relajacion del segundo
supuesto, asi pues, de forma mds general, se obtiene la Ley de un Precio Unico (LPU) si las
diferencias entre los precios que prevalecen en distintas localizaciones no exceden de los

4 Cabe mencionar como caracteristica esencial de la industria, aunque no relevante directamente en
términos de nuestro andlisis, la contribucién al desarrollo regional de la Comunidad Valenciana y en
particular de la provincia de Castellén que en 1990 concentraba el 94% de los trabajadores del sector
azulejero espafiol (Fuente:ASCER). Ver Gémez de Membrillera (1993).
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costes de transporte y posibles aranceles o impuestos.

En esta linea, para comparar precios en distintos puntos de venta e intentar contrastar
empiricamente la ausencia de discriminacién o el cumplimiento de la LPU, serfa necesario
realizar determinadas hip6tesis acerca de cudles son los costes de recolocacidn entre distintos
paises dado que estos son dificiles de medir. Ahora bien, si todos los precios considerados
son medidos desde la frontera del pafs que actia como exportador, entonces podemos
suponer ‘que estdn libres de dichos costes y no necesitaremos hacer supuestos acerca de la
competitividad de los canales de distribucién o de los patrones arancelarios en los pafses
compradores. Asi pues, en caso de que esta forma de arbitraje en la frontera del pafs de
origen conduzca a que todos los vendedores fijen en su propia moneda el mismo precio con
independencia del mercado de destino, diremos que se cumple la hipdtesis de mercados
integrados (como caso particular de la LPU).?

Si denotamos p,, como los precios de un producto (en términos f.0.b.) en unidades de
moneda del exportador, y el subindice i nos indica el mercado de destino de los bienes y ¢
el perfodo, obtenemos que el planteamiento sobre la integraciéon de los mercados de
exportacién puede denotarse mediante la siguiente igualdad:

p,=p, VY i=L..N,t=1,..,T (1

El precio expresado en moneda del exportador, en cualquier momento del tiempo, es
comun a los N destinos, con lo que éste serfa independiente de cualquier variacién del tipo
de cambio frente a un destino concreto. Segin este argumento, ceteris paribus, el precio en
moneda local del importador debe modificarse proporcionalmente a la magnitud de la
variacién del tipo de cambio.

La década de los ochenta es generosa en evidencia empirica contraria a situaciones
como la que terminamos de mencionar. En su lugar, lo que se advierte es, como en el caso
de los EE.UU., que tanto los precios de importacién (en moneda del comprador) como las
cantidades comerciadas presentan una relativa estabilidad que contrasta con las fuertes
oscilaciones observadas en los tipos de cambio. Esta débil relacién constatada entre el tipo
de cambio y los precios de los bienes importados, es compatible con dos modelos

5 De esta manera, la estructura de mercado integrado representa una situacion en que las empresas
exportadoras ya no son capaces de discriminar, siendo los destinos partes de un dnico mercado sobre el
que prevalece el mismo precio (una vez descontadas las posibles diferencias por impuestos nacionales o
costes de transporte). Es interesante sefialar que en economias abiertas, la existencia de homogeneidad,
informacién y competencia perfecta, aseguran este resultado.
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diferenciados que tratan de explicar los cambios en los precios. Por una parte un modelo
basado en el fenémeno de las fluctuaciones en los costes, frente a la teorfa que nos indica que
ésta relativa estabilidad responde fundamentalmente a las variaciones en los mdrgenes de
beneficio de los exportadores.

El primero, es coherente con la hipdtesis de mercado integrado en el que impera la
LPU, de manera que los movimientos persistentes en las cotizaciones de la moneda de un
pafs importador con gran peso en la demanda de bienes internacionales como los EE.UU.,
provocan una alteracién en la demanda mundial y probablemente en los costes marginales de
las empresas suministradoras afectando, en tltima instancia, a los precios de importacion del

pais en cuestién.®

Y en segundo lugar, con un modelo de competencia imperfecta en el que los
exportadores tienen capacidad de discriminacién de precios y reaccionan ante los
movimientos de los tipos de cambio mediante una politica de PTM. Investigaciones empiricas
como las de Mann (1986), Baldwin (1988), Feenstra (1989) o Knetter (1989) prueban que
esta segunda via, que enfatiza el papel de los cambios en los markups por los exportadores
para contrarrestar los efectos de la apreciacién del délar sobre los precios de importacion,
es la concluyente para explicar el truncado pass-through’ que sufrieron los EE.UU. en la
primera mitad de los ’80.°

Ahora bien, estos andlisis tradicionalmente han utilizado datos observables sobre los
precios de los inputs productivos para controlar los cambios en los costes de las empresas
exportadoras y poder deslindarlos de los ajustes en los mérgenes de beneficios. Sin embargo,
la creencia de que los cambios en los costes marginales que son inobservables directamente
(Gnicos relevantes para el PTM) pueden ser aproximados por los precios unitarios de los

¢ Véase Mann (1986), Krugman y Baldwin (1987), Baldwin (1988,a y b) o Krugman (1989).

7 La sensibilidad combinada de costes y markups ante las variaciones en los tipos de cambio
determinan el pass-through de los tipos de cambio desde los exportadores a los importadores.

® De la misma manera, la poca sensibilidad de los flujos comerciales americanos con el resto del
mundo a la depreciacién de la segunda mitad de los 80 ha suscitado otra vez el interés en las
investigaciones sobre el tema para dar explicacién a la creencia equivocada de que la depreciacién
restaurarfa rdpidamente la competitividad, e influirfa positivamente en los saldos de la balanza comercial
del pais.



factores productivos necesita de fuertes supuestos sobre la naturaleza de la tecnologfa’. Por
tanto, los precios de los consumos intermedios, aunque si pueden calificarse como una
variable proxy de los costes medios, no pueden ser tomados como una buena medida de los
costes que influyen en las decisiones de precios 6ptimos por parte de las empresas que operan
en mercados segmentados. La solucién al problema se debe a Knetter (1989) y radica en el
aspecto cross-section de este planteamiento, el cual puede ser explotado para controlar los
efectos de los cambios en los costes marginales sobre los precios de exportacién., '

Para ilustrar esta metodologia, empecemos considerando, por simplicidad y sin
pérdida de generalidad, una tinica empresa exportadora representativa de un sector cualquiera
que produce un determinado tipo de bienes homogéneos y que vende en mercados diferentes.
En cada mercado existe una unidad monetaria distinta, de modo que vamos a definir e;, como
el tipo de cambio, expresado en términos de unidades de moneda del exportador por unidad
de moneda del importador, siendo i cada uno de los paises de destino de las exportaciones
i=1,...,Nyr=1,...,T los diferentes periodos considerados.

Sabemos que las condiciones de demanda a las que se enfrenta el exportador en cada
mercado pueden ser diferentes, por lo que definimos €, como la elasticidad de la demanda
para la empresa que opera en el mercado i en un momento £. Dadas estas condiciones, la
empresa adoptard una estrategia de ventas diferenciada para cada uno de los segmentos y
p", serd el correspondiente precio de venta de sus bienes, expresados en moneda local del
pais extranjero que actia como importador. De esta manera, la siguiente expresion del
ingreso marginal del vendedor expresado en términos de moneda extranjera, I';, nos indicard
en qué medida afectard la variacién del precio en el mercado i a los ingresos percibidos por
los exportadores en el momento #:

L=pi1-1) @)
e

it

° S6lo con rendimientos constantes y bajo el supuesto de que no existen shocks, la construccién de
fndices de costes de los inputs podrfa ser utilizado como buena aproximacién. En concreto, la adopcién
de esta aproximaci6n estarfa bloqueando la posibilidad, a corto plazo, de que con factores productivos fijos
y variables, el coste marginal pueda alterarse sin la necesidad de hacerlo los precios de los inputs.

10 Tengamos presente que los micropaneles permiten la posibilidad de controlar heterogeneidad
inobservable si ésta permanece relativamente constante a través de los paises.
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Por otro lado, y puesto que los costes totales dependen de la produccién y ventas
globales de la empresa con independencia del mercado de destino, los costes marginales,
MC, serén iguales para todos los mercados. Si bien, variardn a lo largo del tiempo de
acuerdo con el volumen de produccidn, tecnologia y precio de los factores productivos e
inputs intermedios.

Sabemos que, por las condiciones de primer orden obtenidas de la maximizacion de
beneficios, el exportador igualard los ingresos marginales propios de cada destino (2),
expresados en moneda nacional, con los costes marginales de la empresa en cada uno de los
periodos considerados,

MC,=e, I 3)

it “u

Sustituyendo la ecuacién (2) en la (3), el equilibrio quedard determinado en funcién
de los costes, tipos de cambio y elasticidades:

. MC
Pir(—)—" @

it €

Tengamos en cuenta que, dada la definicién efectuada de los tipos de cambio, el
precio en moneda nacional del exportador, en el momento ¢, en cada mercado i, puede
expresarse formalmente como p,= ¢, p,*. De este modo, con cardcter general, la empresa
se enfrenta a N condiciones de primer orden, en el momento ¢, que garantizan la
maximizacién de beneficios, del tipo:

p=(1+x,)MC, ®)

donde x, = 1/¢;~1 es el markup sobre los costes marginales obtenido por nuestra empresa,
en el mercado i, en el periodo ¢, y que, obviamente, estd determinado por ¢, esto es, por
las caracteristicas de la demanda en dicho mercado.

En definitiva, sea cual sea el modelo utilizado, las respuestas de los precios de
exportacién a las variaciones de los tipos de cambio dependen en ultima instancia de las
convexidades de las demandas percibidas a la que se enfrentan los vendedores y, por tanto,
de c6mo cambian cada una de las elasticidades de la demanda con respecto al precio en
moneda local del destino.
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Sin apartarnos de la idea central de equilibrio, en orden a clarificar las causas de
potenciales resultados y resaltar la importancia de aspectos como la participacion en el
mercado o el grado de diferenciacién del producto, serfa interesante establecer algunos
supuestos alternativos que determinasen alguna tipologia sobre las elasticidades de la
demanda. Entre los muchos casos posibles, nos centraremos en modelo de Spence (1976) y
Dixit y Stiglitz (1977), al que a partir de ahora nos referiremos como S-D-S. Asf, por
ejemplo:

a) Si la empresa en cuestion opera en mercados donde rige la competencia
monopolistica.

b) Las funciones de subutilidad de las distintas variedades del bien para los
potenciales consumidores en cada mercado son de tipo CES, con elasticidad de
sustitucion o;.

¢) Si en dicho mercado concurren n, empresas nacionales-exportadoras y n
extranjeras.

d) Y por iltimo, si aceptamos por sencillez que todas las empresas pertenecientes al
mismo pafs fijan el mismo precio.

Entonces, a partir la primera condicién del problema de maximizacién de una funcién
de subutilidad, sujeta a la restriccién de gasto sobre una variedad, se obtiene un caso
particular de la demanda del modelo Dixit y Stiglitz (1977), de la cual puede derivarse la
elasticidad a la que se enfrenta una empresa nacional-exportadora, '

(o0,-1)
€,=0,~ (6)

* w*, *\ (0,-1)
nit+nit( pit/qit) '

1 Una derivacién especifica, similar a la recogida en (6), puede verse en Helpman y Krugman (1985),
pp. 115-120, Dornbusch (1987) o en De Castro, Orts y Sempere (1992). La expresién (6) ignora la
posibilidad de que la empresa en cuestién adopte algin comportamiento estratégico y se plantee el proceso
optimizador sobre la base de alguna conjetura sobre la respuesta (Nash), ver al respecto Horn (1984).
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donde, ¢", es el precio en la correspondiente moneda local del pafs importador fijado por las
empresas extranjeras, y dado que, p",=p./e, , €, es funcién de e, y se determina
conjuntamente con p,,.

De esta forma cada condicién de equilibrio (5), cuya expresion lineal aparece a
continuacién, queda determinada en funcién de los costes, asi como también sobre los tipos
de cambio, nimero de empresas de cada pafs, grado de diferenciacién del producto sobre
posibles sustitutivos cercanos o precios fijados por otras empresas extranjeras que concurren
en los mismos mercados:

lnpit:lnMCt+1n(1 Xip) ™

IiI. EL MODELO ECONOMETRICO.

Sobre la ecuacién (7), establecemos determinadas condiciones que nos proporcionardn
una especificacién econométrica lineal:

1°) Los costes marginales, que son independientes del destino de las mercancias, varian
solamente a lo largo del tiempo por lo que se ven reducidos a la incorporacién de un efecto
temporal 6, en la especificacion del modelo.

2°) El segundo miembro de parte derecha de la ecuacién (7), que indica el margen de
beneficio sobre el coste marginal, podemos descomponerlo en los siguientes efectos:

a) Por una parte, no ignoramos que ¢, de la que es funcién x,, depende de las
caracteristicas propias de cada uno de los mercados de destino. Asi pues, debemos
tener en cuenta un efecto-pafs \; como medida del markup fijo a lo largo del tiempo
pero que, no obstante, pueda variar potencialmente a través de los destinos cuando
los mercados son segmentados.
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(b) Ademds, como ya hemos visto, es posible que ¢, esté relacionada, ademds de con
otras variables, con los tipos de cambio de nuestra moneda respecto al pais
importador en cada uno de los momentos considerados. De esta manera, el parimetro
correspondiente 3; nos mostrard la posible respuesta singular (en forma de elasticidad)
de los precios nacionales del exportador ante modificaciones de los tipos de cambio
frente a cada uno de los destinos.

Dadas las anteriores consideraciones, obtenemos la siguiente especificacién sobre el

comportamiento de los precios:

Inp,=0,+A,+p Ine, +u, @)

dondei=1,...,Nyt=1,...,T. Asumimos que la perturbacién aleatoria u, estd idénticamente
distribuida con media cero y varianza ¢,2, y que representa el efecto de otras variables sobre
el markup. Se trata pues, de un modelo de datos de panel de efectos fijos debido a las
caracteristicas intrinsecas de la especificacién,'”? que con escasos requerimientos de
informacién permite diferenciar entre las siguientes estructuras de mercado (modelo
competitivo de mercados integrados frente a dos versiones no competitivas) atendiendo al
efecto por pafs y al mecanismo de transmision de los tipos de cambio a los precios:

Competencia
Unico mercado imperfecta con
mundial, elasticidad de
competitivo. demanda
constante.

Discriminacién de precios cuyos
ajustes ante modificaciones en los
tipos de cambio dependen de la
forma de la curva de demanda
percibida por el exportador.

En primer lugar, podemos considerar la hipétesis nula de un tinico mercado mundial
de cardcter competitivo, eso es \,=8,=0, en el que se cumplirfa la LPU. Bajo estas
condiciones, serdn los efectos temporales de la regresién los que medirdn los precios

12 Ver Hsiao, C (1986) y Arellano y Bover (1990).
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comunes que se obtienen en cada perfodo. Por definicion, esta hip6tesis requiere, en cada
momento, que todos los precios sean iguales a un tnico coste marginal en términos de la
misma moneda con lo que la empresa debe tomar el precio del mercado mundial como una
variable exégena a la hora de adoptar su decisién de oferta.’

Una vez la discriminacién de precios es admitida, o lo que es lo mismo, hemos
rechazado 1a hip6tesis nula formulada en los términos anteriores, consideremos, el escenario
de competencia imperfecta con elasticidad de demanda constante respecto a los precios en
moneda local en los mercados de destino, en el que tinicamente 8,=0. La implicacion de esta
nueva hipétesis requiere que los precios cargados para cada mercado segmentado responda
a una regla de markups fijos x; sobre el coste marginal MC,, de manera que, a diferencia del
caso anterior, puedan aparecer efectos idiosincrésicos sobre los destinos. Sin embargo, estos
efectos caracter{sticos permanentes implican que el markup Optimo no variard ante una
depreciacién (apreciacién) de la moneda del exportador frente a un pafs de destino,
disminuyendo (incrementando) el precio pagado en la moneda local del comprador.*

En general, bajo el supuesto de elasticidad de demanda constante los shocks de
demanda, inducidos por variaciones en e, modifican la cantidad, y el coste marginal en el
caso de rendimientos crecientes o decrecientes. En este escenario, dado que los cambios en
los costes son comunes a todos los destinos, éstos deben ser capturados por los efectos
temporales.’® Por otro lado, las posibles correlaciones entre los tipos de cambio, e, y los
shocks de costes afectardn a todos los precios por igual y, al no existir idiosincrasia, serd el
efecto temporal el que captard esos shocks. !¢

3 Bajo los supuestos particulares del modelo S-D-S, este caso responderfa a una situacién en que
existe tanto un elevado mimero de empresas como un elevado grado de sustitucién entre variedades. En
el limite, si op=0;>%, V k,j, €1, tenemos que ¢,= o, siendo por tanto x,=0.

14 Asf por ejemplo, en el modelo S-D-S con un elevado mimero de empresas, podemos considerar
que en el limite ¢,=0;. De esta manera, la elasticidad y por tanto el margen de beneficio es constante e
independiente de ¢, Si ademds permitimos la existencia de, al menos, dos destinos entonces, \;# N, sii

0, # 0y, YV iF#].

15 E] hecho de que las posibles correlaciones entre los shocks de demanda y los tipos de cambio no
tienen necesariamente que afectar al markup (aunque si pueden afectar a los precios) significa que 3; no
es el dnico determinante del pass-through de los tipos de cambio y, por consiguiente, debe ser reconocido
rigurosamente en términos de elasticidad parcial.

16 Bste serfa el caso en que algunos de los precios de los inputs utilizados en el proceso productivo
fuesen fijados en moneda extranjera.
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Sabemos que las alteraciones en los tipos de cambio rompen el vinculo que une los
precios pagados por los compradores y los recibidos por los vendedores. Asf pues, si la
elasticidad de la demanda del importador varfa ante modificaciones del valor relativo de la
moneda de los pafses en juego, entonces el precio que cargard el exportador en el destino
dependerd de las posibles alteraciones en el markup, con lo que B serd distinta de cero. En
general, si la demanda percibida por las empresas se vuelve mds (menos) eldstica cuando los
precios en moneda local aumentan, entonces el margen de beneficio éptimo cargado por los
vendedores disminuye (se incrementa) a medida que la moneda de los compradores se
deprecia.’’

En este dltimo caso en que rechazamos la hipdtesis de elasticidad constante de
demanda, la interpretacién de los coeficientes ha de realizarse cuidadosamente y, excepto en
circunstancias especificas,'® cambios en los markups en la misma direccion para diferentes
destinos pueden ser capturados por los efectos temporales, pudiendo estos medir algo més
que la evolucién de los costes marginales. Algo parecido, sucede con la interpretacion de las
B, estimadas. En principio, dicho pardmetro captarfa cualquier modificacién de la €; que
responda a variaciones en p’; influenciadas por la variable exdgena e, sin embargo, puede
ocurrir que existan cambios en la elasticidad a lo largo del tiempo debido a otros factores
exdgenos que no sean estrictamente los p", (o los precios relativos si los tipos de cambio han
sido ajustados) y que estén de manera sistemdtica relacionados con los tipos de cambio."

17 Concretamente en el contexto particular del S-D-S, se puede comprobar ficilmente que en este
mercado segmentado la variacién del tipo de cambio puede afectar a ¢ y, por lo tanto a x;. Respecto al
valor de cada uno de los A nétese que depende bdsicamente de si existen diferencias entre los N mercados,
si no es asf, y suponemos que k y j son realizaciones concretas de i, cuando o,=0;, V k#j, entonces,
N=N

18 Bn las que existan importantes diferencias en las estructuras de demanda a las que se enfrentan las
empresas en cada mercado o en la dindmica exhibida por los distintos tipos de cambio.

19 Este hecho es debido a que los cambios en e, exteriorizan informacién acerca de la estrecha
correlacién posible entre los tipos de cambio y las macro-variables omitidas en el modelo que influyen en
las elasticidades para cada uno de los mercados. De esta forma, sélo si la correlacién entre tipos de
cambio y los shocks de demanda a nivel general es pequefia, entonces B; puede interpretarse estrictamente
como la evolucién experimentada por la ¢, a lo largo de la funcién de demanda extranjera. Ademds, sin
necesidad de explicitar un marco de equilibrio general de la expresion (8), es evidente que la existencia
de comportamientos estratégicos para otras empresas operantes en el mercado, como consecuencia de las
variaciones en e,, pueden afectar a las estimaciones e interpretacién de (3; y con ella de .
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IV. DATOS, ESTIMACION Y RESULTADOS.

Dado que no es factible utilizar observaciones referidas a un producto idéntico para
contrastar la discriminacién internacional de precios de un sector exportador, como por
ejemplo el cerdmico, hemos de conformarnos con valores unitarios obtenidos sobre grupos
de bienes con cierto grado de sustituibilidad imperfecta.?

Los valores unitarios han sido construidos a partir de clasificaciones de productos con
un nivel de desagregacién arancelaria elevado (8 digitos en nuestro caso)*! ya que de esta
manera aseguramos un grado de homogeneidad aceptable. No obstante, las diferencias entre
precios (relativos a bienes idénticos) y valores unitarios son mayores si las empresas
fundamentan la singularizacién de su producto en el disefio o existe un componente
importante de diferenciacién de calidad, como las caracterfsticas del barniz o el esmalte que
recubre las piezas (dado que estos no son elementos relevantes en la clasificacién
arancelaria). Por lo que podemos entrever que los mayores problemas de heterogeneidad se
dard en la partida de barnizados o esmaltados (cddigo TARIC: 69.08) que coincide, a su vez,
con la més importante en cuanto a volumen de exportacion se refiere.

Por reciprocidad con el modelo tedrico serd conveniente establecer un vinculo entre los
precios de los bienes homogéneos y los valores unitarios. De este modo, llamemos Y, a los
valores unitarios obtenidos, que difieren potencialmente de los precios tedricos debido a tres

componentes de error:

19) v, error temporal que, por lo general, suele aumentar debido a los cambios en la calidad
del producto independientemente del mercado de destino.?

29) y,, error especifico de cada pafs que supone diferencias de composicién por pafses en el
caso de las posiciones arancelarias de 8 digitos no sean homogéneas totalmente para un

2 [ os valores unitarios de las exportaciones por pafs de destino han sido obtenidos a partir del
cociente entre los valores totales y las unidades vendidas por posiciones arancelarias para un periodo
determinado.

2! Bl m4ximo para el comercio intracomunitario a partir de 1993.

22 Esta heterogeneidad del producto a lo largo del tiempo causa problemas a la hora de intentar recoger
las incidencias de la inflacién sobre los bienes homogéneos.
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mismo momento del tiempo.”

39) y,, indica movimientos aleatorios en la calidad o composicién temporal que tiene efectos
caracteristicos sobre los valores unitarios de cada destino particular. Establecemos por
hipétesis que esta variable aleatoria se encuentra idénticamente distribuida.

Podemos expresar los valores unitarios en funcién de los precios tedricos y los errores

en forma multiplicativa como:
Yy= P Ve i Vi ©)

y bajo condiciones de no negatividad de las variables, linealizamos la expresién aplicando

logaritmos neperianos,

lnY,.,=lnpl.t+1nv o, +lnys, (10)

Sustituyendo (7) en (10), obtenemos,

InY,=InMC +In(1 +y,) +lnv +lon +Iny,, (11)

Las implicaciones empiricas de la ecuacién (11), manifiestan la necesidad de estimar

una ecuacién general formulada en los siguientes términos:?

InY,=a +0,+A,+p Ine, +u, (12)

de tal manera que, admitiendo la condici6n de elasticidad de demanda percibida constante,

» Existen razones para creer que para algunas de las agrupaciones mds heterogéneas (como por
ejemplo la de barnizados o esmaltados), estas medidas de error especificas de cada pafs puedan ser
importantes debido a que las diferencias en la calidad de los productos a través de los mercados de destino
puedan resultar de disparidades subyacentes en los gustos o renta per cépita.

% Heterogeneidad de los productos a través de los destinos para cada momento del tiempo es, sin lugar
a dudas, uno de los mayores problemas con los que nos podamos encontrar. Si esta variable estd
correlacionada con los tipos de cambio, entonces las estimaciones de §; contendrdn un sesgo no
despreciable. Volveremos sobre este tema cuando nos refiramos en las préximas pdginas al problema de
la agregacion.

25 Como en todo momento mantenemos (T) y (N) como fijos, entonces es razonable tratar los efectos
temporales e intragrupos como variables ficticias estimdndose consistentemente (ver Arellano y Bover,

1990).
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los pardmetros pueden ser expresados como:?*

€

o =InMC, +In(—ZL D) +lnv, +lnn, 12.n
£ .-
ha
8,=InMC,-InMC, +lnv ~Ilnv, (12.2)
€ €
A =In( )-In( ) +lnm,-lny £ (12.3)
£ i—l ef—l
B,=0 (12.4)

Indicando los subindices (1) y (f) los valores de referencia del perfodo y pafs
respectivamente. Asi, el coeficiente «, segiin (12.1), recogeria el coste marginal del primer
perfodo, las caracteristicas del mercado conformado como base, el error temporal en el
momento inicial y el error especifico atribuido a los productos con destino a dicho mercado.
La ecuaci6n (12.2) explicita el hecho de que los valores unitarios introduzcan, ademds de las
variaciones en los costes, heterogeneidad del producto sobre el tiempo.

Es importante sefialar, fundamentdndonos en (12.3), que diferencias en la composicion
a través de los destinos de exportacin /nm,-Inn,no deberfan ser interpretados como evidencia
en contra de la hip6tesis competitiva de mercados integrados. No obstante, los coeficientes
de los tipos de cambio si pueden separar los modelos de elasticidad constante (incluido el
competitivo) de los modelos originados de la discriminacién de precios con elasticidad de
demanda no constante.”’” Por iltimo, (12.4) evidencia que la elasticidad de demanda

26 Nitese que las caracteristicas de la estimacién sobre (12) implican que tanto los efectos individuales
como temporales se hallen en términos comparativos respecto a un pais base y equilibrio inicial por lo
que, junto a la consideracién de los errores especificados, no coinciden estrictamente con los de la
ecuacién (8).

27 Dado los problemas de {ndole puramente empirica sobre la tnica consideracién de la significatividad
del efecto pafs para separar la hip6tesis competitiva de mercados integrados de la de discriminacién de
precios, se puede ignorar A de la ecuacién (8) (y por lo tanto también el hecho de considerar un pais
como base) para presentar directamente la igualdad en términos incrementales respecto a un equilibrio
inicial. De esta forma Knetter (1993) trabaja con la siguiente ecuacién equivalente:

2p,=0,+P e, ru,
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constante supone que los precios medidos en la moneda del exportador no se modifiquen bajo
alteraciones de los tipos de cambio.

Por otra parte, una cuestion de especial relevancia relacionada con los datos y que
influye en la interpretacién de los f; estimados, es la que hace referencia a los efectos
producidos por la agregacién cuyo origen proviene de la adopcién de los valores unitarios,
Y,, como medida de los precios sobre bienes homogéneos fijados por un monopolista
discriminador. Existen por lo tanto, dos formas diferenciadas de agregacion: sobre las
empresas y sobre los productos.

Para ilustrar el contenido de la cuestién de forma simultanea, consideremos el caso
de dos empresas nacionales exportadoras de articulos con cierto grado de diferenciacion
(proveniente, por ejemplo, de las marcas, formato, calidad de materiales o disefio), que
tienen una estructura similar de costes, y que concurren en un mismo mercado de destino.
Supongamos, que €l articulo fabricado por la empresa (A), se vende mds caro que el de la
empresa (B), y que ademds, la demanda a la que se enfrenta la empresa (A) es mds
inel4stica. Los valores unitarios obtenidos Y;, van a ser resultado de una ponderacién de
precios para cualquiera de los destinos considerados, por lo que podemos expresar la
agregacién como una combinacién lineal, Y, =K% PA+KB, P8, tal que 0<K* <1y
0<K8,<1, siendo K*, y K® las cuotas en el mercado i para las empresas (A) y (B)
respectivamente, y (P*; ,P%) los correspondientes precios efectivos para cada uno de los
articulos diferenciados.

Si una apreciacién (depreciacién) de la moneda de los exportadores cambia la
composicién en los mercados de destino, entonces la empresa (A), vendedora de productos
con demanda md4s ineldstica en términos relativos, apenas pierde (gana) cuota de mercado,
mientras que la (B), que comercializa productos de demanda mds eldstica, observa una
modificacién de la cuota en mayor proporcién. Consecuentemente, si los articulos mds caros
corresponden a una curva de demanda con menor elasticidad que los més baratos, entonces
la demanda percibida por nosotros (relativa a los valores de Yj) se vuelve menos (més)
el4stica cuando la moneda de los exportadores se aprecia (deprecia) con lo que los

coeficientes B; tienden a contener un sesgo negativo.

En cuanto a los tipos de cambio nominales, estos han sido ajustados multiplicdndolos
por los indices de precios al consumo correspondientes a cada uno de los mercados de
destino. La racionalidad de dicho correccién se basa en el hecho de que los coeficientes f3;
deben indicar cémo las variaciones particulares en los valores unitarios estdn relacionados
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con los e, que, ceteris paribus, dan lugar a alteraciones en los precios relativos, en moneda
local del mercado de destino. Si la posibilidad de PTM es tomada rigurosamente, debemos
pensar que son precisamente esas variaciones en los precios relativos las que los exportadores
tratarfan de contrarrestar al menos temporalmente. De este modo, los precios 6ptimos de
exportacién pueden ser neutrales con respecto a cualquier variacion en el tipo de cambio
nominal que responda a la inflacién del mercado de destino. Asf pues, la curva de demanda
extranjera estard expresada en funcién de precios reales.

Los tipos de cambio ajustados han sido normalizados a uno para 1988:3. De esta
manera, la ecuacién de comportamiento (12), nos indicard la evolucién de los precios
éptimos en respuesta a las desviaciones del tipo de cambio sobre un equilibrio inicial para
el tercer trimestre del afio 1988.

Siguiendo este esquema, los estimadores de los efectos intragrupos se calculan en
torno a los valores de Francia (pafs que hemos considerado como base), asi cualquier
desviacién significativa del valor cero puede ser entendida en principio como una
discriminacién de precios de tercer grado respecto a Francia, o en todo caso como diferencias
sustanciales en la composicién en relacién a los otros pafses. Por lo tanto, ante esta
circunstancia, si designamos como X; al efecto-pais francés, obtendriamos que, A #N\=0 \
fEIiyVkEisik#f.

En concreto, se han efectuado cuatro estimaciones de la ecuacion (12), una para cada
uno de los cuatro tipos de productos cerdmicos considerados. El primero de ellos
perteneciente a la partida de productos sin esmaltar (69.07), y los tres restantes a la partida
de barnizados y esmaltados (69.08), quedando recogida la mayor parte del volumen de las
exportaciones totales del sector durante el periodo.

Los resultados de las estimaciones nos proporcionan los efectos temporales que, bajo

determinadas condiciones, se corresponden con la evolucién de los costes marginales:

% Un inconveniente de la presente estimacién, frente a otros métodos alternativos que utilizasen
directamente datos contables del sector como medida de los costes marginales, es el consumo de mds
grados de libertad.
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Hlustrac. 1 Estimacion de los efectos temporales de baldosas risticas de barro ordinario (sin barnizar ni esmaltar).

llustrac. 2 Estimacién de los efectos temporales de otras baldosas de barro ordinario.

70

Hustrac. 3 Estimacién de los efectos temporales de baldosas de gres.
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Hustrac. 4 Estimacién de los efectos temporales de baldosas de loza o barro fino.

Tal y como hemos explicitado en el apartado precedente, existen varios factores que
pueden influir en los valores estimados de 6, De esta forma, ademds de los costes
marginales, estos responden tanto a las caracteristicas de los datos utilizados (ver 12.1) como
a la peculiaridad de la ecuacién de efectos fijos. Sin menoscabo de lo anterior, y bajo los
supuestos tedricos iniciales, la evolucién de los costes marginales (expresados como exp. 6,
en las ilustraciones 1-4) presentan una tendencia relativamente estable a lo largo de los casi
cinco afios estudiados.

Sabemos que, las alteraciones en los costes marginales para cada uno de los productos
puede deberse a diversos shocks (como, por ejemplo, a alteraciones en los precios de los
inputs) o bien a las variaciones en las cantidades fabricadas. En general, la posibilidad de
seguir incorporando gradualmente nuevas tecnologfas en el sector, como el proceso
productivo de monococcién porosa, puede ser el motivo fundamental que explique la relativa
contencién al alza en los costes marginales.” En particular, serfa interesante comprobar si
las mercancfas mds importantes de la industria baldosas de gres (69089091) y otras baldosas

¥ En el perfodo que comienza nuestro estudio, algo més de la mitad de la produccién de los azulejos
y casi la totalidad de los pavimentos, ha renovado el proceso de fabricacién bien por monococcién o por
bicoccién rdpida lo que supone sin duda un aumento relativamente grande de la capacidad productiva del
sector (en Espafia, se inicia la reconversién tecnolégica con la llegada del gas natural a la provincia de
Castellén, a mediados de los *80). Se puede decir, por tanto, que durante el perfodo que comprende el
estudio atin no estd agotado el proceso de modernizacién tecnolégica del sector. Como muestra de la
importancia de este factor, notemos que la aplicacién de las nuevas tecnologfas acortan el ciclo de coccién
de 16 6 20 horas hasta 50 6 55 minutos con el resultado de un sustancial ahorro energético. (Fuente:
Generalitat Valenciana. Conselleria de Treball i Afers Socials -1991).
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de barro ordinario (69089019) han sido los que durante la primera mitad del periodo
muestral han hecho aumentar los volimenes de produccién del sector, lo que nos podria dar
una primera aproximacién a la existencia de economfas de escala en la industria. Sin
embargo, dada la falta de datos de produccidn trimestral por posicién arancelaria a este nivel
de desagregacién, serfa arriesgado avanzar un resultado concluyente en este sentido.

Otra observacién de cardcter general, es que las fluctuaciones en costes marginales
presentan débil relacion entre los productos. Esto puede ser un indicio de que los costes
(muchos de ellos comunes) no hayan estado marcadamente correlacionados con la
depreciacioén o apreciacién de nuestra moneda. El resultado es coherente con el hecho de que
las materias primas bdsicas de la industria (arcillas, colorantes y esmaltes) son pricticamente
todas de procedencia nacional, a excepcién de algunas arcillas para fabricacién de pasta
blanca y algin esmalte especial.*

En los siguientes cuadros se presentan los resultados de las estimaciones de A; y 8;.
Los valores entre paréntesis son el error standard correspondiente a cada uno de los
pardmetros estimados, y los asteriscos indican que estos coeficientes son significativos a un
nivel de 5%. Por otra parte, interesa destacar que los estadisticos obtenidos no detectan
autocorrelacién en los casos considerados (éstos se distribuyen segin una chi-cuadrado).?!

A la vista de los resultados obtenidos, en los que ninguno de los cuatro productos
queda libre de la significatividad de al menos un 8, podemos rechazar la hipdtesis nula de
mercados integrados con competencia perfecta.’” Para estos productos azulejeros, en que
la hipétesis de competencia perfecta se rechaza, la estructura de mercado se establece de

forma mds compleja.

30 La pasta blanca es un azulejo que se fabrica en Espafia en poca cantidad. Para un comentario mds
extenso sobre estos temas, remitimos al informe de Generalitat Valenciana. Conselleria de Treball i Afers
Socials (1991).

3 Para la estimacidn se ha utilizado LIMDEP, versién 6.0,

32 HO; Ai=Ri=0,Vi, o alternativamente, teniendo en cuenta las implicaciones de la ecuacién (12.3),
a la hora de separar el supuesto de mercados integrados con competencia perfecta del de mercados
segmentados con discriminacién de precios, podemos formular la hipétesis simplemente como HO;

Bi=0;Vvi.
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En cuanto a los efectos individuales por pafs cabe mencionar la significatividad
positiva que existe para el caso de Italia en torno a los productos esmaltados o barnizados
(69.08). Dadas las caracteristicas de estas mercancfas y la peculiaridad del destino (como por
ejemplo, renta per cépita elevada, gran nimero de competidores potenciales, gustos exigentes
unidos a un buen nivel de informacién) nos decantamos hacia la hipétesis de que a este pafs
se exportan productos de gran calidad y diferenciados en gran medida de la competencia. De
otro modo, sin un grado de diferenciacién importante, y con unos altos precios para
productos eminentemente sustitutivos de los que venden las empresas italianas, serfa
inconcebible que fuese posible la penetracion en el pafs (donde se da la circunstancia de que
es el lider mundial del sector pero se encuentra entre los principales mercados de destino de
nuestras exportaciones de pavimentos cerdmicos). Lo contrario sucede para Arabia Saudita,
donde la competencia se establece fundamentalmente en precios y los niveles de acabado y
calidad son mucho menores. Para los demds pafses es dificil establecer si se trata de errores

especificos Unicamente o de discriminacién de precios ex-ante.

Elasticidades, 8, negativas indicarfan que se amplifican los efectos del tipo de cambio
sobre los precios en términos de la moneda del comprador en contra de los planteamientos
de la teorfa econdmica tradicional. Ahora bien, la eventualidad de este resultado podria
responder a comportamientos estratégicos frente al cambio en las condiciones relativas de los
competidores en el mercado o, para los grupos en los que impera un grado de heterogeneidad
importante, a los efectos de la agregacién ya comentados. No obstante, no encontramos B;
significativas que respondan a este tipo de planteamientos.

> En este caso, la

A una politica de PTM le corresponden f(; positivos.?
caracterizacién de la demanda percibida provocarfa que las empresas exportadoras tenderfan
a aumentar sus mdrgenes de beneficios durante las depreciaciones, mientras que intentarfan
no perder cuotas de mercado durante perfodos de apreciacién de la peseta ajustindolos a la
baja. Este comportamiento, con el que se trata de contrarrestar los efectos que sobre los
precios en moneda local, p*y, producen las variaciones en el tipo de cambio, viene en buena

medida influido por competidores cercanos, informacién imperfecta y costes de transporte

3 De esta manera, si el exportador fuese un monopolista, el valor positivo de cada §; quedarfa
determinado por la convexidad de la demanda percibida en cada uno de los mercados, siendo ésta menos
convexa que de elasticidad constante. Cuando el sector exportador consiste en multiples empresas que
compiten con las localizadas en los mercados de destino como en nuestro caso, la interpretacién de (3, es
més compleja. Sin embargo, en este dltima circunstancia tratamos el coeficiente B, como un valor medio
ponderado de la respuesta en los precios de las empresas exportadoras [Knetter (1993)].
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elevados (con la consiguiente reduccién de las posibles ganancias por arbitraje .3 Notar
que, para todos los valores significativos al 5%, los resultados de los cuadros arrojan
procesos de ajuste elevados en markups que compensan con creces los efectos del tipo de
cambio sobre los precios en moneda local del importador, 3

Finalmente, cabe sefialar que los resultados podrfan explicarse con mayor grado de
concrecién si consiguiésemos incorporar informacién sobre las cuotas de mercado de los
principales competidores (especialmente de los italianos) en cada uno de los destinos o los
precios establecidos de los sustitutivos cercanos.*® Asf mismo, con series de datos para un
periodo mayor de tiempo, podrfamos especificar un modelo dindmico de correccion de error
en el que los resultados mostrasen los posibles costes de ajuste que influyen en la
determinacién del PTM.% Sin embargo, una vez alcanzado el objetivo de este trabajo,

3 La idea de que los destinos relativamente competitivos y/o industrias exhibirdn una mayor
estabilizacién de precios en moneda local puede ser verificada, por ejemplo, por el modelo de Cournot
en la linea de Dornbusch (1987). Asf pues segiin el modelo de Dornsbuch, esperamos encontrar PTM en
tanto las empresas espafiolas representen una pequefia cuota del mercado extranjero o los markups sean
grandes. Nétese la ambigiiedad de estos dos principios al poner en relacién el poder de mercado con el
PTM. Ver Dornbusch (1987) y Knetter (1992).

35 En general, la magnitud de las elasticidades parciales significativas indicarfan ajustes mds que
proporcionales en markups. Asi pues Krugman(1987) escribe en relacién a USA: "The phenomenon of
foreign firms maintaining or even increasing their export prices to the United States when the dolar rises
may be described as ’pricing to market’". Por otro lado, Knetter(1989 y 1993) encuentra fuerte evidencia
de PTM en varios de los productos para algunos destinos considerados.

36 Aunque hemos ajustado los tipos de cambio mediante la utilizacién de los indices de precios al
consumo de cada pafs importador, no hemos tenido en cuenta los fndices de precios sobre sustitutivos
cercanos (los cudles han descendido en general por sobreproduccién), sin embargo, la posibilidad de
considerar estos dltimos queda fuera del alcance del trabajo. En esta misma linea, es importante matizar
que en la ecuacién estimada se han ignorado las ganancias o pérdidas de competitividad asociadas a las
variaciones en los tipos de cambio por parte de otras posibles empresas competidoras que concurren en
un mismo mercado de destino. Asf, las alteraciones relativas en la competitividad por parte de las
empresas espafiolas puede tener un cardcter diferencial ante una depreciacién (apreciacién) de la moneda
de los compradores, o una apreciacién (depreciacién) de la peseta en la misma cuantfa (a pesar de que el
tipo de cambio bilateral de la peseta con respecto a la moneda del mercado de destino es el mismo). En
el primero de los casos, ceteris paribus, los exportadores espafioles perderian (ganarfan) competitividad
junto a los demds exportadores extranjeros que concurren en el mismo mercado, Mientras que en el
segundo, solamente los exportadores espafioles perderfan (ganarfan) competitividad.

37 ] PTM proporciona informacidn acerca de c6mo las estrategias particulares de la industria provocan
ajustes via precios o cantidades ante las modificaciones de los tipos de cambio. En este sentido, elementos
como la moneda en la que se fijan los contratos, las caracteristicas de la industria cerdmica (sefialadas en
la seccién introductoria) que hacen referencia a las rigideces inherentes de tipo tecnoldgico, asf como las
rigideces provocadas por la estructura peculiar del mercado laboral espafiol durante este perfodo, son
importantes a la hora de contribuir al ajuste via precios y establecer una politica de discriminacién entre
pafses, y por tanto a la hora de determinar el PTM a corto o medio plazo. Sobre modelos dindmicos ver
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consistente bésicamente en la aproximacién a la posible existencia de discriminacién de
precios, mostraremos aquellos aspectos del estudio que creo son mds relevantes.

V. CONCLUSIONES.

Los resultados del trabajo muestran evidencia empirica acerca de la existencia de
precios de los pavimentos cerdmicos, expresados en pesetas, significativamente sensibles a
las variaciones en los tipos de cambio para algunos de los mercados de exportacién
considerados. Por lo que, en estos casos, el pass-through entre los precios en moneda del
importador y los tipos de cambio bilaterales no es completo. Mds concretamente, se trata de
ajustes de margenes de beneficios, que intentan contrarrestar las variaciones de los tipos de
cambio en mayor o menor medida. Este hecho se produce gracias a la posibilidad de los
exportadores de operar en mercados segmentados, y es consecuencia de una politica activa
de discriminacién internacional de precios.

El ajuste de mérgenes de beneficios en un contexto multimercado se pone de
manifiesto en los pafses de destino mds importantes del mundo (Francia, Alemania, Portugal,
e incluso Italia). Una particularidad comun de estos mercados europeos con PTM, es la fuerte
rivalidad que se establece con las empresas italianas bajo un marco de competencia
imperfecta (caracterizado principalmente por productos diferenciados con un grado de
sustituibilidad limitado).*®

Por otro lado, las estimaciones de los efectos individuales evidencian caracteristicas
diferenciales (respecto al mercado francés) que son relativamente estables a lo largo del
tiempo. En principio supondrfan, segin el modelo tedrico, discriminaciones de precios ex-

Kasa (1992), Gagnon y Knetter(1992).

38 A finales del perfodo considerado casi las 3/4 partes de las exportaciones italianas y algo mds de
la mitad de las espafiolas se destinan a mercados europeos (con una tendencia creciente); [Fuente:
Generalitat Valenciana. Conselleria de Treball i Afers Socials]. Afiadir a la importancia secundaria de los
destinos no europeos, la existencia de aranceles (Canad4, Arabia Saudita, USA y Australia) y costes de
transporte més elevados (debido a las mayores distancias y necesidad de combinar transporte de carretera
con mar{timo), lo que implica probablemente que los markups sean menores, y por lo tanto la posibilidad
del PTM mds reducida (ver Dornbusch, 1987).
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ante motivadas por markups fijos (independientes de las variaciones en los tipos de cambio)
en 18 de los 30 casos considerados. Asf pues, la competencia imperfecta en cada uno de
estos mercados serfa una de las claves principales de porqué los precios de bienes con
similares caracteristicas técnicas pueden diferir entre los pafses. No obstante, debemos
reconsiderar las implicaciones de la utilizacién de valores unitarios, prueba de ello es que en
las baldosas con mayor grado de elaboracion las verosimiles diferencias de calidad entre las
exportaciones a Italia y Arabia Saudita también se ven recogidas en los efectos
individuales.* Por ello, a pesar del elevado nivel de desagregacién arancelaria manejado,
resulta demasiado arriesgado considerar dnicamente la significatividad de los efectos
individuales como evidencia a favor de la discriminacién de precios entre mercados.

En cuanto a los productos considerados, parece ser que existe algin elemento que,
de acuerdo con la seccién IV, nos indica que el estudio analizard de forma mds exacta la
existencia de discriminacién de precios en tanto la agrupacién arancelaria contenga variedades
bastante homogéneas, y el papel de la agregacién no sea un elemento importante. Asi pues,
en aquella posicién arancelaria correspondiente a productos con menor grado de elaboracion
(con diferenciacién irrelevante entre variedades) la elasticidad parcial siempre es positiva o
cero para cualquier nivel de confianza considerado.*’

Un resultado colateral, aunque no por ello deja de ser interesante, es la aproximacién
al control de los cambios en los costes marginales a nivel detallado por producto. En cuanto
a la evolucién general durante el perfodo, parece ser que la incorporacién gradual de nuevas
tecnologfas, como el proceso de monococcién o bicoccién répida, es la causa fundamental
de la contencién general al alza en los costes marginales.

Estudios similares, basados en el reciente enfoque de organizacién industrial y que
aprovechan las ventajas de la econometrfa de los datos de panel (bajo un andlisis
multimercado), pueden suponer un avance importante sobre el conocimiento del
comportamiento de precios en el comercio internacional. Pero ademds, dejan una via abierta
a aquellos investigadores que, como en el caso de Stiglitz (1987) por citar alguno, buscan
posibles diferencias de calidad en el comercio intraindustrial Gnicamente a través de la

% Las que poseen mayor grado de elaboracion son las esmaltadas o barnizadas (c6digo TARIC: 6908).

40 No obstante, deberfamos recurrir a niveles de significatividad estadfstica superiores al 5 %, en el que
los productos mds heterogéneos (los correspondientes a partidas barnizadas o esmaltadas) presentan algiin
posible sesgo en los resultados, pero dado el nivel de confianza manejado este argumento no altera los
resultados generales.
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consideracién de indices de precios por niveles de clasificacién arancelaria eliminando la
posibilidad de dumping reciproco.*

“U Bl dumping reciproco en el comercio intraindustrial puede verse en Brander y Krugman (1982).
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APENDICE DE DATOS.-

La informacién estadfstica de valores unitarios de exportacion expresados en pesetas (en
términos f.0.b.) ha sido elaborada a partir de cifras sobre las estadfsticas mensuales de comercio
exterior del Departamento de Aduanas e Impuestos especiales del Ministerio de Economfa y Hacienda.
Estas cifras de cantidades y valores exportados por pafses, estdn agrupadas por posiciones segin la
Nomenclatura Combinada del Arancel Integrado Comunitario (TARIC).

En cuanto a la seleccién de las posiciones arancelarias se han efectuado atendiendo a los
criterios de regularidad e importancia en la exportacién por lo que, junto con la seleccién de los
mercados de destino mds confluidos por la industria espafiola, se espera cubrir en este estudio casi
las dos terceras partes de estos flujos comerciales a lo largo de la totalidad de los periodos

considerados.

Por otro lado, las series utilizadas de los tipos de cambio estdn basadas en medias trimestrales
de datos mensuales publicados por el Boletin Estadistico del Banco de Espafia. Parala transformacién
de los tipos de cambio nominales en ajustados, se han utilizado fndices de precios al consumidor
trimestrales a partir de informacién mensual, para cada pafs que actia como mercado de destino,
obtenida de Estadfsticas Financieras Internacionales (cédigo de subpartida n® 64).
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